[image: image3.jpg]



Nota de prensa

NUEVA EDICIÓN DE VENTA INTELIGENTE, 
OBRA QUE ENSEÑA EL CAMINO AL ÉXITO COMERCIAL MEDIANTE LAS NEUROCIENCIAS
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· El método de venta que desarrolla la obra aplica la perspectiva neurorrelacional
· Es un libro ameno, flexible, y práctico, destinado al trabajo diario de los equipos de ventas
· VENTA INTELIGENTE y Neuromarketing, anterior obra de Néstor Braidot, ofrecen nuevas vías para la gestión comercial y de marketing 
Madrid, 1 de noviembre de 2007. La editorial puertoNORTE-SUR ha lanzado recientemente en España una nueva edición de VENTA INTELIGENTE, el método de venta neurorrelacional, obra que enseña el camino al éxito comercial mediante las neurociencias, y cuyo autor es el Doctor Néstor Braidot. La obra ya está a disposición del público en las librerías.
VENTA INTELIGENTE es un libro concebido para el desarrollo de talento en los vendedores, destinado específicamente a potenciar sus capacidades para crear y recrear sus propias fórmulas de éxito. El método de venta que desarrolla la obra aplica la perspectiva neurorrelacional. 

Tradicionalmente, la tarea del equipo de ventas se reducía a colocar los productos en el mercado al precio fijado en forma conjunta por los departamentos de marketing, producción y finanzas. El esfuerzo por crear una relación con cada cliente y cultivarla en el tiempo era muy escaso o prácticamente nulo. En la actualidad, esta forma de vender ha quedado totalmente obsoleta. El nuevo obliga a las empresas a incorporar nuevos paradigmas en su gestión de management. El equipo de ventas debe responder con una profunda transformación, debe implementar un sistema que facilite el desarrollo de todo su potencial mediante la innovación constante. 
VENTA INTELIGENTE es un libro ameno, flexible, y práctico, destinado al trabajo diario de los equipos de ventas. La obra ayuda al vendedor a explorar las motivaciones y reconocer las bases neurobiológicas, emocionales y racionales que explican la conducta de compra de las personas. Esto le permite alcanzar el éxito en su proceso de venta, y trasladar ese éxito a la compañía a la que pertenece. 

VENTA INTELIGENTE, y Neuromarketing, anterior obra del Doctor Braidot, ofrecen nuevas vías para la gestión comercial y de marketing. El objetivo principal de VENTA INTELIGENTE es capacitar a las personas para que puedan desarrollar una nueva forma de vender, acorde con los nuevos paradigmas de management, incorporando el conocimiento científico sobre el funcionamiento del cerebro humano, las comunicaciones y el proceso de toma de decisiones. 
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La obra Neuromarketing, Neuroeconomía y Negocios remite a una disciplina moderna, producto de la convergencia de conocimientos procedentes de las neurociencias y el marketing, cuya finalidad es comprender y satisfacer, cada vez mejor, las necesidades y expectativas de los clientes. Lo novedoso es la incorporación de conocimientos que han generado una nueva forma de hacer marketing: ya no es suficiente con lo que nos dicen nuestros clientes, debemos indagar en su cerebro. En el mundo del marketing, la aplicación de técnicas neurocientíficas a la investigación de todos los aspectos que involucra su campo de acción como branding, posicionamiento, targeting o planificación estratégica, está registrando un avance notable.

Néstor Braidot cuenta con una sólida formación académica. Es Doctor en Ciencias de la Administración, Master en Economía, Licenciado en Administración de Empresas, Contador Público, Licenciado en Cooperativismo, Master en Programación Neurolinguística y Trainer en Diseño Conductual. Esta formación, sumada a su experiencia, lo ha convertido en catedrático y conferenciante en centros académicos tan importantes como Uppsala University Business School (Suecia), Universidad de Salamanca, Universidad de Santiago de Compostela, Universidad de León, Universidad de Huelva, Universidad de Economía de Viena (Austria), Texas University (Estados Unidos), y Escuela de Negocios de Lyon (Francia). 

puertoNORTE-SUR publica libros profesionales y universitarios. www.puertonortesur.com.
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